
セミナープランニングシート
担当：　　　　　　
■セミナー企画

	セミナーのタイトル

	

	

	セミナーのタイプ

	□新規見込客リストの獲得
□見込み客リストのフォロー
□顧客への追加販売・関連商品の紹介
□顧客への満足度アップ・流出防止
□販売代理店との関係強化

	開催目的

	


	ターゲット層
	定員
	予算

	
	
	

	会場
	日程
	時間

	
	
	


	アジェンダ

	


※このシートの使い方はWeb担当者Forumの記事を参照
「自社セミナー開催の心得 ―― 一目でわかるプランニングシート付き」
→ http://web-tan.forum.impressrd.jp/node/6167






















