
©2021 KINOTROPE, INC 1

KGIとKPIの事例

・＊＊＊＊サービス申し込み数 2件/月

・＊＊＊＊サービス申し込み数 6件/月

・＊＊＊＊サービス申し込み数 12件/月

・＊＊＊＊サービス申し込み数 8件/月

・＊＊＊＊サービス申し込み数 1件/月

・＊＊＊＊サービス申し込み数 5件/月

・＊＊＊＊サービス申し込み数 5件/月

目的

売り上げUPに
繋げる

KGI

新規リード
200件/月

各サービスページ
の構造に合わせて個別
に設定

KGI

サービス
申し込み

社名・製品・サービス
の認知度アップ

サイト内での
理解促進

検討層の刈り取り

CVユーザビリティ

サービスの認知度
アップ

サイト内での理解促進

検討層の刈り取り

CVユーザビリティ

KPI

法人全体直帰率
10.5％

事例ページ閲覧
40件/月

再訪問
60件/月

再訪問ユーザのCVR
20%

フォーム誘導率
9.5%

サービスページ訪問セッション数

30000件/月

各サービスページ直帰率

30.5％

各サービスページ回遊率
15.5％

再訪問
10000件/月

再訪問ユーザのCVR
7.5%

サービス説明ページからフォーム
誘導率

5.5%

自然検索流入
10000件/月

広告流入
8000件/月

フォーム完了率
3.5%

リタゲ流入
7500件/月

広告流入
18000件/月

自然検索流入
12000件/月

フォーム完了率
8%

新規訪問セッション数
18000件/月

新規企業（社名）
10件/月

※


